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Sat dig ind i tilskudsmulighederne for dit projekt og skaf
information om dem sa tidligt som muligt. Check kriteri-
erne omhyggeligt for tilskud s du sikrer dig, at du har
forstaet dem og at de er relevante for dit projekt. Bevil-
lingsgiver fglger disse kriterier ngje ved udveaelgelsen -
og du skal sikre dig, at din ansggning lever op til disse
kriterier. Lad vaere med at spilde tid pa et tilskud der ik-
ke matcher dit projekt eller din organisation.

Tilskud er fremadrettede. Man kan ikke fa deekket udgif-
ter, der er afholdt forud for at et tilskud er givet.

Undersgg om der kraeves medfinansiering - og hvis det
er tilfaeldet skal du sikre dig, at disse ressourcer er til
stede i god tid eller, at du kan sandsynligggre de kan til-
vejebringes inden projektet pabegyndes.

Overhold formalia og levér al den information der bliver
bedt om. Alle punkter i et ansggningsskema skal udfyl-
des, der ma ikke blot henvises til bilag. Hvor der kraeves
specifikke opstillinger eller brug af givhe skemaer skal
disse anvendes. Er du i tvivl sa kontakt bevillingsgiveren.

Overhold deadlines. I visse tilfeelde kan indgivelse af en
ansggning bare et minut for sent bevirke, at den ikke be-
handles. Fonde som uddeler midler lgbende, dvs. uden
ansggningsfrister vil som regel traeffe beslutning om til-
deling af tilskud pa deres bestyrelsesmgder. Det er for-
skelligt hvor ofte bestyrelser og bevillingsudvalg mgdes
og der er der er altid en frist for fremsendelse af ans@g-
ninger og evt. indstillinger, hvilket normalt vil vaere ca. 2
- 3 uger fgr et bestyrelses- eller udvalgsmgde. Kontakt
derfor fonden og hgr hvornar du kan forvente svar.

10.

Leeg arbejde i at finde egnede partnere og etabler kon-
takt med dem sa de kan aktiveres nar det er ngdvendigt.
Vurder omhyggeligt potentielle partneres vilje og enga-
gement - deres input kan blive ngdvendige over en lang
periode.

Veer s& grundig som muligt med din ansggning. Fglg med
i udviklingen pa de omrader dit projektet bergrer, politi-
ker, handlingsplaner, m.m. s du kan reflektere dette i
projektbeskrivelsen /ansggningen. Beskriv tydeligt og
overskueligt, hvad der skal laves i projektet, hvad resul-
taterne er og hvad det koster. Fremheev tidligere erfaring
og ekspertise og brug den forngdne tid pd at matche dem
med ansggningen, sa kravene der stilles til ansggers og
samarbejdspartnernes kvalifikationer og forudsaetninger
imgdekommes.

Sgg flere steder pa én gang. Du kan aldrig veere sikker
pa at fa tilskud. Du skal dog vaere aben om det i ansgg-
ningerne og oplyse om, hvor ellers du har sggt.

Leer af andres eksempler. Se hvilke projekter der har faet
tilskud og hvor meget. Hvor du har mulighed for det, sa
kig pa andres projektbeskrivelser og ansggninger, der
har opnaet tilskud. Leer og bliv inspireret af dem.

Lad vaere med at ggre det for pengenes skyld - tilskud
skal understgtte jeres kerneydelser/-aktiviteter eller stra-
tegier og et tilskud er aldrig et mal i sig selv.



